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Okad handel for okat vilstand

Forslag till riksdagsbeslut

1. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors i motionen om att Sverige ska vara en
padrivande och aktiv rost i varlden och WTO och verka for mer omfattande globala
frihandelsavtal, motverka protektionism och vara en tydlig rost for global frihandel
och tillkédnnager detta for regeringen.

2. Riksdagen stéller sig bakom det som anfors i motionen om att verka for att EU:s
tjanstedirektiv breddas i syfte att utveckla den inre marknaden och tillkdnnager
detta for regeringen.

3. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors i motionen om att skapa forutsattningar
for export av svenska vilfardstjénster och tillkdnnager detta for regeringen.

4. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors i motionen om att utreda hur regional
och lokal exportrddgivning ska kunna upphandlas av fristdende aktorer, sdsom
handelskamrar och exporttjansteforetag, och om mojligheten att infora
exportcheckar och tillkdnnager detta for regeringen.

5. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors i motionen om att utreda en
auktorisering for foretag och organisationer som kvalificerar dessa att delta i
upphandling av exportradgivningstjanster och tillkdnnager detta for regeringen.

6. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors i motionen om att fortsétta stimulera
foretagandet bland kosmopoliter i Sverige och utveckla landets mojligheter till 6kad
export och tillkénnager detta for regeringen.

7. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors i motionen om att utveckla insatserna
for svenska foretags mojligheter att medverka i FN-upphandlingar och tillkdnnager
detta for regeringen.

8. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors i motionen om att frimja svensk
besoksndring for att 0ka Sveriges attraktivitet som turistmal och tillkdnnager detta
for regeringen.

9. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors i motionen om att ytterligare forstarka
exportinsatserna inom de kreativa néringarna och tillkénnager detta for regeringen.

10. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors i motionen om att Sverige ska verka for
att det i bi- och plurilaterala handelsavtal skapas funktionella
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tvistlosningsmekanismer som underlittar for smé och medelstora foretag att
etablera sig 1 andra ldnder, och detta tillkdnnager riksdagen for regeringen.

11. Riksdagen stéller sig bakom det som anfors 1 motionen om att Sverige 1 de
kommande forhandlingarna om Storbritanniens uttrdde ur EU ska verka for att s&
mycket som mojligt av frihandelsforhallandet parterna emellan bestér och
tillkdnnager detta for regeringen.

12. Riksdagen stéller sig bakom det som anfors 1 motionen om att Sverige bor utveckla
en handelsstrategi som beaktar savdl import som export som delar av en utvecklad
handel och tillkdnnager detta for regeringen.

13. Riksdagen stiller sig bakom det som anfors 1 motionen om att Sverige ska verka for
att minska tull och andra handelshinder for miljovénlig energiteknik, sdsom
solceller, och tillkdnnager detta for regeringen.

Handel utvecklar virlden

Sverige ir ett starkt handelsberoende land dér export dr beroende av import. Det
svenska ndringslivet som skogs-, stal-, gruv-, pappers- och verkstadsindustri har linge
utgjort en viktig ryggrad i den svenska exporten. Till det vixer nya viktiga
exportbranscher fram, framforallt inom den snabbt vixande tjanstesektorn dar musik,
datorspel, turism och digitala tjanster kring den traditionella industrin blivit allt
viktigare. Export dr beroende av import, och darfor dr 6kad frihandel 1 vérlden
prioriterad di den utvecklar kompetens over granserna. Handel dr pa méinga sétt ett
redskap for utveckling, inte minst for mindre vél utvecklade landers ekonomier. Darfor
ar det viktigt att svenskt bistdnd efterstrivar att ga fran stodinsatser till att i 6kad
utstrackning integrera handelsfrdmjande i samband med bistdnd. Genom handel vixer
ekonomierna, och utvecklingsldnders medborgare far stérre mojligheter att paverka sin
framtid. Har spelar den nya tidens monster med 6kade inslag av e-handel stor roll.

Okad frihandel i virlden utvecklar kompetens dver grinserna. For Sveriges och
Europas del ar detta sérskilt angeldget da éttio procent av tillvixten sker utanfér Europa.
Att en vara exporteras frdn Sverige betyder de facto inte att den dr enbart svensk. S&
mycket som fyrtio procent av exporten frén tillverkningsindustrin har i sjdlva verket
producerats i1 andra ldnder. Dérfor blir det alltfor begrinsat att i handelspolitiken
fokusera enbart pa exporten. Sverige behdver en handelsstrategi som beaktar savél
import som export som delar av en utvecklad handel.

Vi menar att Sverige ska vara en drivande kraft for att forhandlingarna med USA om
frihandelsavtalet TTIP ska kunna avslutas sd snart som mdjligt, vilket &r viktigt for
foretag, jobb och tillvaxt i Sverige. Sverige édr den storsta utlindska investeraren i USA
per capita, och sdledes har vart land ett offensivt intresse i TTIP-forhandlingarna om att
ocksa sikerstilla ett effektivt system med rationell hantering av investeringstvister.
EU:s frihandelsavtal med Sydkorea och Kanada som triaffades under alliansregeringens
tid dr tvd exempel dér Sverige bidrog till att 6ka handeln med var omvérld samtidigt
som banden till specifika lander stirktes. Sverige bor dven fortsatt fokusera pa specifika
lander 1 enlighet med den sé kallade ldnderlistan som upprittats. Hér kan Sverige ligga 1
framkant for nya marknader som héller pa att 6ppnas upp och bidra med kunskap och
expertis i syfte att bygga upp landet samtidigt som vi kan exportera frihetliga
demokratiska varderingar. Vil fungerande tvistelosningsmekanismer mellan stater och
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investerande foretag hor till handelsavtalens grundfundament och ér till for situationer
dé investerare anser sig ha blivit diskriminerade eller pé annat sétt oskéligt behandlade
av en stat. Vanligast ar att skiljeforfarandet anvénds for att 16sa tvisten eftersom det
erbjuder en neutral arena jamfort med om den skulle hanteras i det aktuella landets
domstolsvisen. Den vanligaste modellen har hittills varit ISDS (Investor-State Dispute
Settlements) som fungerat vl och utgjort ett sjdlvklart och nédvéndigt skydd for bada
parter. Forslag om nya alternativa tvistelosningsmodeller har uppkommit, vilka dock
tenderar att gora det bade dyrare och krangligare for foretagen att skydda sina
investeringar. For att skydda svenska foretags rittigheter och mojligheter att delta pa
internationella marknader dr det darfor viktigt att Sverige verkar for att det i bi- och
plurilaterala handelsavtal skapas funktionella och effektiva tvistelosningsmekanismer
som underléttar for sma och medelstora foretag att etablera sig i andra lander.

Oppna marknader

Protektionism &r ett av de storsta hoten mot en vél fungerande virldshandel.
Protektionism &r dven ett av de storsta hoten mot svensk export. I ett exportberoende
land som Sverige hotas den inhemska tillvixten om marknaderna sluts och etablerade
handelspartners alltmer drar sig undan frén yttre konkurrens.

Sedan 2008 okar protektionismen i virlden. Kampen mot protektionism och for
okad frihandel dr och maste vara Sveriges viktigaste mission i handelspolitiken. Och
protektionismen tar sig flera uttryck. Den finns inom EU och i delar av resten av
vérlden. Den inre marknaden maste utvecklas inom EU dér tjanstedirektivet breddas och
omfatta 6kad rorlighet inom flera sektorer sdsom digitala tjdnster och varor.

Efter resultatet i den brittiska folkomrostningen om Storbritanniens uttrdde ur EU
kommer forhandlingar mellan parterna att ta sin bérjan. Storbritannien dr sedan linge en
viktig marknad och frihandelsvén till Sverige. For unionen i stort och Sverige i
synnerhet dr det angelédget att forhandlingarna striavar efter att upprétthdlla det mesta av
frihandeln mellan parterna och medfor minsta mojliga inslag av begransande tullar,
kvoter och andra liknande handelshindrande moment.

Det finns forutséttningar for tjédnsteexport av valfardstjinster, som till exempel
hilso- och sjukvérd. Detta bor bejakas och utvecklas.

Exportcheckar och upphandling av exportrddgivning

Smaé och medelstora foretag dr ndringslivets drivhus. Det dr de som véxer mest, och det
ar dar potentialen ar storst att utveckla framtidens jobb. Ju fortare dessa foretag kommer
ut pa en internationell marknad, desto storre mdjligheter har de att vixa och darmed
generera arbete at fler ménniskor. Alla affarer borjar lokalt, och dérfor bor d&ven
exportradgivningsinsatserna vara lokalt och regionalt tillgingliga.

Det finns manga aktdrer runt om i landet som édger kunskap och erfarenhet av
internationell handel. Den kapaciteten maste tas tillvara. Foretag och handelskamrar
med gedigen kompetens dr en resurs som stér till buds och som bor vara grundpelare for
nationell exportrddgivning, vilket ger mdjlighet for mindre foretag med internationell
erfarenhet att kunna bidra. For att sékerstélla kvaliteten pa radgivningstjansterna bor en
auktorisering av dessa aktorer komma till stdnd sé att deras tjanster sedermera kan
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upphandlas. Genom att 6ppna upp for fler aktdrer pA marknaden kan Business Sweden i
okad utstrackning fokusera sina insatser pa frimjandeverksamheten.

Stora bolag klarar sig ofta vil pa egen hand i internationella affarer och ibland med
stod fran Svensk Exportkredit och Exportkreditnimnden. Daremot ser behoven
annorlunda ut for mindre bolag. Bristande erfarenhet, nitverk och kapital dr exempel pa
resurser diar mindre bolag behdver forstirkning. En modell med exportcheckar for
smaforetagare med ett specifikt belopp per foretag, vilket matchas med exempelvis
femtio procent egen insats fran foretaget, skulle kunna anvindas for att kopa
exporttjdnster av Business Sweden eller andra aktorer pd marknaden. Exportcheckar
skulle kunna ge dessa foretag mojlighet att utifran sina behov och forutséttningar skapa
individuellt anpassade 16sningar att komma ut pa exportmarknaderna.

Kosmopoliter ger mojlighet till 6kad handel

Vi lever idag i en alltmer globaliserad vérld dir lander kopplas titare samman via
handel, resor och utbyten av idéer. Sverige ar dessutom ett av vérldens allra mest
handelsberoende ldnder. Mot denna bakgrund &r det hog tid att vi i Sverige pé allvar
borjar ta tillvara de resurser 1 form av sprakkunskaper, kulturell kdinnedom och nétverk
som utrikes fodda tar med sig hit.

Att skapa virdefulla kopplingar mellan svenska foretag och nya svenskar ar tanken
bakom Projekt Kosmopolit som alliansregeringen stodde. Kosmopolit drivs i
nitverksform och finns idag representerat 1 fem olika regioner i Sverige. Foretagare
fodda utomlands besitter goda kunskaper om affarskultur, politik, sprak och religion i
sina forna hemldnder. De har sérskilt goda forutsittningar att bedriva handel 6ver
granserna och kan dessutom vara vigvisare for andra svenska foretagare.

Att knyta kontakter mellan svenska exportfoéretag och nyanlénda till Sverige &r
vérdefullt av manga skil. Det &r en utmaning for manga med invandrarbakgrund att
komma in pé den svenska arbetsmarknaden. Sarskilt tufft &r det om man &r helt ny 1
Sverige. Men ett projekt som Kosmopolit handlar minst lika mycket om de stora vinster
det innebir for de foretag som kan dra nytta av nyanldndas sarskilda kompetenser.

En studie har f6ljt mangfaldens betydelse for 7 000 svenska foretag under tio ars tid
och kommit fram till att de foretag som dr bést pa att ta tillvara utlindsk kompetens
ocksa visentligt stirker sin export och import. Ser man till hela exporten i Sverige och
inte bara enskilda foretag, kan man ocksa se att en 6kning av andelen utrikes fodda i
arbetskraften med en procentenhet i genomsnitt 6kar exporten med nio procent. For att
svenska foretag battre ska nd framgéng i den internationella konkurrensen om kunder,
krévs att man tar tillvara de resurser som finns bara pd armléngds avstand.

FN-upphandling

Globalt upphandlade FN under 2013 varor och tjdnster for 16,1 miljarder USD, varav
28 miljoner USD upphandlades fran Sverige. Sveriges totala andel av upphandlingen
var saledes 0,13 procent, vilket vida understiger var andel av FN:s budget.
Upphandlingar gors for alla typer av varor och tjdnster. En stor andel av denna
upphandling ar kopplad till humanitira insatser samt till likemedel och medicinska
varor.
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Merparten av FN-upphandlingarna utlyses via den gemensamma portalen United
Nations Global Marketplace (UNGM, www.ungm.org), till vilken ett tjugotal FN-organ
ar anslutna. For att kunna lagga anbud maste foretag forst registrera sig online.
Mojlighet finns direfter att gora sokningar efter aktuella upphandlingar alternativt ldgga
in s.k. tender alerts, som skrdddarsys efter foretagets intresseomraden.

I nulédget levererar Sverige frimst medicinsk utrustning och laboratorieutrustning,
fordon samt utbildnings- och stidmaterial. P4 tjanstesidan levererar Sverige tjanster
inom administration, bygg & ingenjor och transport. Den storsta mottagaren av svenska
varor och tjanster dar FN:s barnfond UNICEF.

Sverige &r en stor bidragsgivare, men hittills har valdigt f& svenska foretag varit med
1 upphandlingarna. De som haft ritt forutsdttningar har dock gjort intressanta afférer.
Manga handelskamrar har genom aren byggt kompetens- och resurscentrum for svenska
foretag som vill introduceras och borja sélja till FN. Den utmaning som Sverige star
infor dr mingfacetterad och handlar om att bidra till att skapa forutséttningar for
svenska fOoretag att delta i, och konkurrera pa en jimn spelplan om, internationella
upphandlingar.

Kreativa niringar

De kreativa nédringarna dr en av de snabbast vixande industrierna och en stor tillgang for
Sverige. Kreativa ndringar bestér av alltifrdn musik, film och litteratur till mode och
design, alltsa all kultur som man kan tjdna pengar pa. Bland annat visar Tillvixtverket
att musikbranschen har en hogre tillvaxt an Sverige i stort med stor exportpotential. En
huvuduppgift for den ekonomiska politiken dr att stiarka forutsdttningarna for att nya
jobb ska vixa fram. I detta arbete &r inte minst de kreativa niringarna av stor betydelse,
med foretag inom bland annat mode, musik och app- och datorspelsutveckling.

Totalt omsitter de kreativa ndringarna ca 458 miljarder kronor per ar, och de stod
2014 for drygt 4 procent av BNP. Nistan 200 000 personer ér anstéllda inom de
kulturella och kreativa néringarna i Sverige, vilket kan jimforas med fordonsindustrins
cirka 120 000 anstéllda. Hela 148 000 foretag dr verksamma inom omradet och antalet
foretag 6kade dessutom med, i genomsnitt, drygt 3,3 procent per &r mellan 2007 och
2014.

Nir svensk konkurrenskraft bedoms av andra, till exempel i World Economic
Forums arliga ranking, tillhor Sverige varldens mest konkurrenskraftiga ekonomier.
Viktiga faktorer for detta &r att svensk ekonomi &r stark, att vi satsar pa forskning och
innovation och att vart samhille dr tryggt. Denna framtidssektor spas vixa ytterligare de
kommande éren, varfor vi moderater vill gd vidare med starkta forutsittningar for
entreprendrer och foretagare inom kreativa niringar.

Export av miljovénlig energiteknik

Tillgéng till effektiv ren energi och rena teknologier &r pé sikt avgorande nyckelfaktorer
for varldens hallbara utveckling. Svensk ren teknologi haller hog klass och har potential
att nd internationellt ledande framgang. Det blir en mdjlighet for Sverige att
tillhandahélla nya jobb och foretag samtidigt som vi bidrar till en battre miljo med
mindre CO,-utsldpp och 6kad frihandel. Det géller den inhemska svenska
energiproduktionens exportmdjligheter av koldioxidfti el sdvél som miljovénlig
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energiteknik. Har behdvs insatser pa flera plan for att stimulera exportmdjligheterna
men ocksd for att motverka de vanligt forekommande handelshindren sdsom hoga tullar
pa ny miljovénlig energiteknik. Solceller dr ett tydligt exempel som ofta ar foremal for
dessa hinder, vilket innebér att den dnskvérda globala teknikspridningen gar l&ngsamt,
samtidigt som den blir forbehéllen ldnder som kommit langt i utvecklingen. Den blir

saledes inte tillgénglig for ménniskor i tittbefolkade regioner dir emissioner dr ett
allvarligt vardagsproblem.
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